
DGHR 
HOME STAGING
IN ZAHLEN
Die neuesten Zahlen und Ergebnisse 
zur Immobilienvermarktung mit Home Staging 
in Deutschland – März 2016

La
yo

ut
: c

la
ud

ia
 m

ay
er

 G
R

A
FI

K

© Deutsche Gesellschaft für Home Staging und Redesign® e.V.
www.dghr-info.de







Quelle: DGHR Verbandsstatistik 2014/2015
Fallzahl: 403, Gesamtanzahl abzüglich ‚nicht bekannt‘ Nennungen
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1. BESICHTIGUNG

1 WOCHE

1 – 2 WOCHEN

2 – 4 WOCHEN

5 – 8 WOCHEN

9 – 12 WOCHEN

3 – 6 MONATE

ÜBER 6 MONATE
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DAUER DER VERMARKTUNGSPHASE NACH HOME STAGING 

Knapp zwei Drittel der mit Home Staging vermarkteten Objekte sind innerhalb 
von maximal vier Wochen verkauft – davon 15,2% bereits nach der ersten 
Besichtigung. 85% der mit Home Staging vermarkteten Immobilien sind nach 
12 Wochen verkauft.







LEERSTEHENDE 
BESTANDSIMMOBILIE

BEWOHNTE IMMOBILIE

ERBIMMOBILIE

MUSTERWOHNUNG 
FÜR BAUTRÄGER ODER 

PROJEKTENTWICKLER 

IMMOBILIE 
ZUR VERMIETUNG

40,8%

24,3%

14,8%

13,5%

6,6%

Quelle: DGHR Verbandsstatistik 2014/2015
Fallzahl: 519

WELCHE IMMOBILIENKATEGORIE WIRD BEVORZUGT GESTAGED?

Home Staging wird als verkaufsfördernde Marketingmaßnahme über-
wiegend für leerstehende Bestandsimmobilien beauftragt; in über einem 
Fünftel der Fälle wird in einer noch bewohnten Immobilie Home Staging 
zur Verkaufsförderung durchgeführt.
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Quelle: DGHR Verbandsstatistik 2014/2015
Fallzahl: 523
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SONSTIGES
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ZAHLENDER AUFTRAGGEBER

Rund 40% der Eigentümer investieren selbst in Home Staging als verkaufs-
fördernde Maßnahme. Knapp 30% der Home-Staging-Einsätze wurden von 
Maklern als sinnvolle Vertriebsmaßnahme auf eigene Rechnung beauftragt. 
In 17% der Fälle sind es Bauträger und Projektentwickler, die Home Staging 
z.B. für die Gestaltung von Musterwohnungen und Verkaufsbüros in Auftrag 
geben. 
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INFORMATIONEN 
ZUR DATENERHEBUNG

Studientyp: internetbasierte statistische Erhebung unter Mitgliedern der DGHR 
Gesamtanzahl erfasster Immobilientransaktionen mit Home Staging: 527 (Stichtag 12.02.2016)
Erfassungszeitraum: 2014/2015 (Beginn der dynamischen Datenerfassung am 20.10.2015)

DGHR Ansprechpartner für Fragen oder weitere Informationen zur Statistik: 
christina.wellhausen@dghr-info.de für den Bereich Presse 
oder susanne.humbert@dghr-info.de für den Bereich Marketing
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